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基于大数据的汽车销售供应链金融风控研究

冯雅宁 贾树文 左润龙
三亚学院��盛宝金融科技商学院 海南 三亚 572022

摘� 要：随着每年汽车销售量的增加在其销售供应链中会产生海量的数据，但因为相关的金融企业获取或是利用

这些数据的能力不足，导致金融企业无法对供应链金融风险进行风控。针对金融机构对经销商业务认知不够，造成了

资金风险高、风控成本高和效率低下等情况，而大数据的出现为金融机构面临的问题提供了新的解决方案。本文概述

了基于大数据的汽车销售供应链金融风控方面国内外的研究现状，结合目前供应链金融风控方面的相关研究，提出汽

车销售供应链风控管理、风险规避的改进策略，希望对汽车供应链发展有一定参考价值。
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*随着经济的快速发展、信息互联网时代各种应用技

术的不断更新创新，催生出一大批各式各样中小企业

的出现，曾经为这些企业的发展壮大提供资金支持的传

统供应链金融已经能够很轻松的应对这些企业的融资难

题，能够做到有利于满足核心企业的发展，更好的适应

和满足这些企业发展的需求。供应链金融已经成为国家

供给侧改革过程中为企业和实体经济提供金融服务的重

要途径。国内经济十多年的快速发展和国内中小企业的

进步与成长，供应链金融已经不局限于为各个企业提供

资金支持，搭建起了企业与消费者之间的桥梁，尤其是

在汽车销售领域，为个人更好的提前消费，提升物质生

活水平起到了积极的作用。目前，金融机构与汽车经销

商之间的关系仍然是点对点资金供需关系，金融机构对

经销商业务认知不够，对个人提前消费的偿还能力认知

不足，造成了资金风险高、风控成本高和效率低下等情

况，而大数据的出现为金融机构面临的问题提供了新的

解决方案。随着信息技术的发展和大数据技术应用的兴

起及应用的日趋成熟，为更好的规避和管控汽车销售供

应链金融风险起到了积极的作用。首先，从降低或是减

少贷前的风控成本看，通过应用大数据技术能够构建更

加全面的、健康的征信系统，进而能够降低或是减少贷

前的风控成本。基于大数据的汽车销售供应链金融能够

将供应链交易形式电子化，数字化，互联化，再加上供

应链上其他辅助企业业务的电子化，数据化。相对于原

来的供应链金融的业务模式，成本更低。其次，基于大

数据的汽车销售供应链金融风控可以在获得针对融资企

业全景式数据画像， 运用全新评估指标体与评估方法构
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建全新的风控数据库，构建基于大数据的汽车行业的供

应链交易业务平台。这样就能够更好的为放贷决策提供

坚实的基础并降低放贷风险成本。

1 国内外的研究现状

现在国内外对于供应链金融风险管理的研究多是在

理论研究的阶段，对于具体风控手段，也是在传统风控

体系下，提出的部分改进建议，或者直接从供应链金融

某个主体的角度来完善供应链金融风控管理，缺乏大数

据供应链金融风控应用在特定行业的研究。

1.1  国外的研究现状
随着新技术的发展，新技术逐步应用于行业并产生

了积极的意义，目前很多国外学者从传统供应链金融出

发，充分利用大数据技术逐步构建基于大数据的风险识

别系统或是基于大数据的利用构建完善的金融机构互动

系统，进而更好的做好供应链金融风险节点的管理和控

制。国外的研究学者在这方面多了许许多多的研究，在

这方面有很多成果值得我们参考和学习。

Hansjörg Fromm给大数据定义了一个相对的宽泛说
明，指出大数据的收集和利用是一场能够改变生活，工

作和思考的革命，它不仅是技术，也是一种管理方式的

变革，是一种生产力，正是学者对它认识的多元性，早

就了大数据应用的多面性。现在国外的亚马逊，谷歌、

Apache提出了一些关于大数据存储解决方案的行业标
准，Aisha Siddiqa通过利用大数据先进的存储技术开展全
面调查，用于帮忙大数据研究人员、分析师能够更好的

理解和做出更适合他们需求的存储机制。[1]

1.2  国内研究现状
在供应链上发生的金融风险是受行业业务影响较

深，不同的行业给供应链带来的金融风险也不同，也就

是不同的行业供应链金融风险也不同，有着行业的特殊



电子通信与计算机科学·2023� 第5卷� 第3期

23

性。国内的学者张宇，郭万山就比较注重研究互联网+背
景下供应链金融风险的特殊性，通过研究基于互联网+背
景下的供应链金融风险并从理论上得出一些降低风险损

失解决方案。同时由于供应链金融的分类方式不同产生

的供应链金融风险也就会不同，研究供应链金融的学者

会根据自己的研究，从自己自身熟悉的领域提出风险的

原因和解决方式，国内学者张强认为供应金融在我国属

于发展的初级阶段，属于新兴金融业务，它可以很好的

实现物流、信息流、资金流在传统供应链管理中的充分

融合。根据现代供应链金融运作方式的不同和运作特点

的不同，可以把供应链金融分为仓库融资模式融资，应

收账款融资模式，保兑仓融资模式，“互联网+”供应链
金融模式这四种不同的运作模式。[2]

随着大数据应用的日趋增多和成熟应用的较好效

果，处在供应链金融上的企业越来越多的关注把大数据

作为金融风控手段的可行性，可操作及有效性，并逐步

把大数据应用落实到供应链金融风控中，逐步逐步落实

到贷中，贷后的风险管理。随着大数据应用于供应链金

融风控推动着供应链金融风控的变革。这方面的研究学

者吴哲通过以大数据技术为基础、以公共服务为抓手，

以探索大数据环境下中小企业融资的模式创新来解决中

下游企业征信问题为目的，通过大数据建立了Z市公共服
务平台，提出构建市一级纳税查询服务平台，这样能够

为更好，更有效的解决供应链金融风控成本高等问题提

供了新的研究思路与方法。[3]

2 汽车供应链金融风险管理概念

2.1  大数据技术概念
麦肯锡全球研究院对于大数据的界定为：数据收集

可以远超传统数据库软件工具的功能，在采集，存储，

管理和分析方面足够大，并且拥有多样化的数据类型，

庞大的数据规模，快速的数据传输，以及低值密度等特

征。[4]大数据的收集和利用对当前的各行各业都有着重要

的战略意义，通过收集和汇总行业数据能够掌握巨大的

数据信息，通过充分专业的利用这些大数据信息能够为

行业发展和决策提供积极的参考。因此，当前要更好的

促进行业的发展，就需要充分的利用大数据，切实的提

高处理这些大数据的处理能力，并在处理大数据的过程

中真正的利用数据所产生出来的价值，真正促使大数据

能够“增值”。

2.2  供应链概念
供应链是指围绕核心企业，从最初的匹配零件，中

间产品制造，到最终完成产品，以及后续的通过销售网

络将产品发送给消费者，整个过程有效地连接了制造

商，供应商，分销商和最终用户，并且形成较为完整的

功能网络链结构。[4]

目前在汽车销售供应链金融上流通环节供应链金融

模式有如下几种：

（1）把库存车辆进行质押融资。也就是汽车销售商
通过把库存的车辆作为抵押质押给出资者，并通过第三

方监管机构进行保管，通过后期车辆的售卖逐步回收资

金，进而解除抵押。

（2）把汽车合格证进行质押融资。通过把汽车的合
格证作为质押进行融资（把车辆合格证抵押给银行进而

获得银行方面的融资），既节省库存空间，也可以减轻

人力和物力的占用比例。

（3）法人账户透支。这种方式只是在汽车分销商资
金不足时作为临时的限额透支使用，能够很好的满足需

要融资企业的临时信贷的需求。

（4）制造商的银票。这种方式能够通过银行、汽车
经销商、OEM之间签署三方协议在向汽车经销商提供资
金的支持。

3 传统汽车销售供应链金融风险状况和规避方式的

不足

汽车销售供应链金融风险具有复杂性、风险动态性

和传导性的特点，受行业发展趋势，景气度，国家政策

和国外环境的影响比较大。影响汽车销售供应链金融

的风险主要有：外汇风险、信用风险、市场风险、融资

主体的违约风险，汽车销售政策变动带来的风险等。由

于供应链的复杂性，涉及到的第三方企业较多，很容易

导致风险进行转化，由系统性风险向非系统性的风险转

变，进而造成无法估量的财产损失。目前汽车销售供应

链金融的风险主要涉及到风险的管理与控制。当供应链

金融处在风险的环境下时尽量通过风险识别，风险效果

评价，风险评估，风险评价，风险控制等环节将金融风

险降低。通过这些风险规避措施把金融风险发生金融风

险事件的概率给降低。传统的供应链金融风控方式流程

繁琐，环节冗长，风控水平良莠不齐，很容易滋生出金

融风险问题，也会增强企业管理成本，降低资金的效

率，增大企业的财务压力。

随着科技的发展与进步，以提高风控水平为目标的

金融科技已经开始渗透到包括汽车供应链金融在内的各

个细分领域，基于大数据的智能风控正广泛渗透整个汽

车销售供应链金融产业链，不断垒砌护城河。通过科学

合理的智能风控技术，能够很好的规避部分市场下行风

险，强化风险管理，避免坏账和逾期风险，进而能够降

低成本，实现利润最大化。
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4 基于大数据的汽车销售供应链金融风险规避措施

4.1  基于大数据的汽车销售供应链成本控制类风险的
规避措施

为了更好的控制成本风险，可以从大数据角度出发

建立征信系统。根据目前大数据技术发展和应用的情

况，通过构建汽车销售的画像，能够更好的了解汽车销

售供应链上的各个主体的具体情况，更便于金融机构根

据画像的相关信息做出是否放款的决定。一个健康完善

的基于大数据的汽车销售画像，能够对供应链金融的风

险进行预警，通过把供应链金融上的各个环节，事前、

事中、事后的的各个阶段进行信息收集和监控，对其中

设计的各个主体的经营进行监控，能够把更好的把大数

据信用风险的预警价值及作用充分体现和发挥出来。[5]

随着2017年中国人民银行发布《指导建议》开始，
很多金融机构或是企业为了更好的符合上下游中小企业

的金融需求开始开展供应链金融服务，截至2019年底，
银行和供应链公司在供应链金融服务的占比达到27%。
汽车销售供应链金融的交易形式电子化优化了第三方企

业业务流程（第三方企业电子化业务流程图），如下图1
所示。[4]

图1 第三方企业电子化业务流程图

4.2  建立基于大数据的汽车销售供应链金融风险数据库
之所以要进行供应链金融风险管理就是为了更好

的，更加充分准确的了解和掌握各个融资实体的相关信

息，进而能够降低融资实体抵押或是担保的要求。现在

网络上有大量的关于融资实体的交易行为信息，通过收

集汇总这些信息，建立起基于行为个体的交易行为信息

数据库，通过对这些数据进行分析和利用，能够更好帮

助金融企业控制和规避金融风险，提高融资实体的办理

融资的效益。

5 总结

基于大数据的汽车供应链金融风控能够很好的解决

数据与信息渠道打通，进而解决借贷双方因信息不对称

而产生风险，通过大数据能够把分散的数据集中起来，

以健康经销商数据行为为基础，构建完善数字风控模

型，进而打造基于风控数学分析逻辑风控模型。后续的

买卖通过在此平台上建立借贷双方的交易，就能够将贷

前，贷中贷后，所有风控功能模块植入其中，依据不同

金融机构的风控维度来让体系自动发展与完善，验证核

心数据与业务关联与趋同。

随着互联网5G通信技术、大数据、云技术等新兴技
术的快速发展更新，供应链金融机构能够很容易的获取

需要资助方的各种数据，这些数据包括但不限于像需要

融资方的经营情况、企业的基本情况、目前及未来的营

利能力、企业的研发创新能力、企业的债务偿还能力、

企业发展前景潜力、截至目前的信贷情况、企业所处行

业地位等方方面面的情况。这些使得大数据在汽车销售

供应链金融风控方面的应用成为可能。通过利用大数据

技术提升汽车销售供应链金融风控运营效率已成为未来

发展的必然趋势，进而能够很好的从根本上解决过去信

息不对称的难题。同时基于大数据的汽车销售供应链金

融交易的电子化，系统化，能够更好的实现汽车销售供

应链业务活动的实时数据化， 并形成持续不断的数据

流，反映关于生产、物流、资金流等动态的实时数据

流，在此背景下提出大数据推进供应链金融风控系统的

发展与产业升级提升也成为必然。
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